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企业咨询
企业咨询与 AI 产品化：从非标咨询，升级为可复制的 AI 产品与成交体系

客户背景
企业咨询顾问，提供非标咨询服务，客单高但难以复制，每一次咨询都从零开始，经验无法沉淀为
产品。

行业 企业咨询 · 管理咨询

模式 非标咨询，高客单

核心诉求 经验产品化 + 可复制交付 + 持续成交

核心痛点
咨询高度非标，交付无法标准化

经验在个人，离开人就无法复用

每次都从零开始，效率低

成交靠关系，缺少可放大的机制

项目动作
把咨询方法论拆解为可复用模块

搭建「企业诊断」智能体，标准化前期调研

形成 AI 产品矩阵：诊断 + 工作流 + 陪跑

设计成交体系与分销机制，放大转介绍

阶段结果
非标咨询完成产品化拆分

诊断环节自动化，前期调研效率提升

可复制交付包上线，交付不再依赖个人

通过分润机制带来持续转介绍与裂变

浩铎科技 · 冠羽哥 ｜ 收款 + 分润 + AI 三合一模式
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